I'T-Alignment 2.0

Optimierung lhrer IT-Strategie und Roadmap
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Ihre Herausforderung

Die Optimierung von Prozessen und die Entwicklung
neuer Geschéftsfelder sind eine standige Herausfor-
derung fiir Unternehmen. Eine optimale Abstimmung von
Unternehmens- und IT-Strategie tragt massgeblich dazu
bei, strategische Wettbewerbsvorteile zu gewinnen.
Nebst der Unterstiitzung bestehender Geschéaftsmodelle
ist die Entwicklung neuer entsprechender Modelle erst
durch neue Informations- und Kommunikationstechnolo-
gien moglich. Durch entsprechende Transformations-
prozesse kénnen Kosten gesenkt, Prozesse beschleunigt
und durch innovative Lsungen strategische Marktposi-
tionen besetzt werden.

Die Umgestaltung des Unternehmens spielt sich dabei in
drei Dimensionen ab:

Wie kommunizieren
wir mit unseren
Kunden?

7

Wie entwickeln wir
das relevante
Know-how?

Wie sichern wir den

Zugang zu den
Ressourcen?

Voraussetzung fir den Erfolg sind umfassende betriebs-
wirtschaftliche Kenntnisse, fundiertes IT-Wissen, aktuelle
Markt- und Branchenkenntnis sowie eine entsprechende
Methodenkompetenz.
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Leistung & Nutzen

Unsere Leistung:

1. Analyse und Beurteilung der aktuellen IT

2. Erarbeitung oder Uberarbeitung Ihrer IT-Strategie

3. Erarbeitung einer Roadmap zur Umsetzung lhrer IT-
Strategie

Ihr Nutzen:

B Optimale Abstimmung von Ihrer Unternehmens- und
IT-Strategie

B Wettbewerbsvorteile durch Kostenreduktion &
verbesserte Prozessintegration

B Investitionsschutz & Risikominimierung (dank
langfristiger Perspektive)

M Solide Entscheidungsgrundlage & begriindete
Planung fiur die Zukunft

Business

|

Aufgrund unserer langjahrigen Erfahrung aus zahlreichen
Strategieprojekten sowie im Bereich der Transformation
und Virtualisierung von Unternehmen helfen wir IThnen,
die nétigen Veranderungen zu erkennen und
umzusetzen. Zusatzlich nutzen wir die Giite unseres
Partner-Netzwerkes zu Ihren Gunsten.

Das Netzwerk von sieber&partners:

B Zugriff auf aktuelle wissenschaftliche Erkenntnisse
und Forschungsergebnisse im Bereich der Unter-
nehmensentwicklung und Organisationslehre

B Kontakt zu Uber 200 Technologiepartnern der
sieber&partners
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Unser Vorgehen

Voraussetzung um aus der IT mehr Wert fur Ihr Ge-
samtunternehmen zu generieren, ist die Kenntnis beider
Elemente. Nur das erfolgreiche Zusammenspiel schafft
bleibende Verbesserungen und Vorteile. sieber&partners
vereint entsprechende Kenntnisse aufgrund der einzig-
artigen Kombination von Beratungsleistung, Unterneh-
mensentwicklung und Marktforschung.

Mit einer IT-Situationsanalyse wird die aktuelle IT
Uberpruft. Dabei beleuchten wir die IT aus allen
relevanten Bereichen (Markt & Trends, Unternehmen &
Strategie, IT-Infrastruktur und Business Software, IT-
Organisation & Prozesse sowie IT-Finanzen). Damit wird
die Basis zur Erarbeitung der IT-Strategie gelegt.
Anschliessend erarbeiten wir mit Ihnen die neue IT-
Strategie sowie die Roadmap zur Umsetzung der
Strategie (in Abhéngigkeit lhrer aktuellen IT-Projekte).

Heute: Zukunft:

SOLL-Situation
(IT-Strategie)

IST-Situation
(Situationsanalyse)

Die Zukunftsfahigkeit eines Unternehmens hangt davon
ab, dass die Business Strategie nicht nur einseitig die IT-
Strategie treibt, sondern die heutigen und zukunftigen
Mdoglichekeiten der IT auch die Unternehmensstrategie
mitformen (Alignment 2.0). In dem Strategie-Entwick-
lungsprozess (acht Schritte) tragen wir diesem Umstand
Rechnung.

Die Ergebnisse
Die konkreten Lieferobjekte sind:
Bericht Uber die IT-Situationsanalyse (Analyse und
Beurteilung der aktuellen IT)
IT-Strategie 2.0
IT-Roadmap 2.0 (Umsetzungsplan)
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Unsere Referenzen

sieber&partners hat vergleichbare Projekte fiir eine
Vielzahl von Unternehmen aus unterschiedlichen
Branchen erfolgreich umgesetzt: Direkte Referenzen
geben wir gerne nach persoénlicher Absprache

Ihr Weg zum Erfolg

Herr Marc André Hahn, Leiter des Geschéftsfelds ICT
Investment, erwartet Ihre Anfrage und préasentiert Ihnen
mit Freude den Wert dieser Leistung fir Sie.

Marc André Hahn

Leiter ICT Investment

E-Mail: mh@pascal-sieber.ch
Phone: +41 31 566 93 11

Mobil: +41 78 686 85 16

www.sieberpartners.ch

sieber&partners ist der unabhéangige Anbieter innovativer, kundenspezifischer Beratung und Marktforschung fur die Schweizer ICT.

Das aus anerkannten Personlichkeiten bestehende Kernteam ist gezielt mit Fachspezialisten vernetzt und deckt
die Geschéftsfelder ICT Investment, Market Intelligence und Productivity Consulting ab.
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